 IMPORTAÇÃO DA CHINA 
 

1. INTRODUÇÃO 

 
  

Para podermos começar a negociar com um vendedor que está em outro país , primeiramente devemos estabelecer algumas normas de conduta afim de que a relação se dê da forma mais limpa possível.

Devemos nos lembrar de que estamos negociando com pessoas de outro país que têm cultura totalmente diversa da nossa e que podem portanto ter um comportamento bastante diferente do que estamos acostumados , portanto a cautela é o ponto número um para que possamos ter sucesso em negociações internacionais.

A língua pode ser uma barreira , e para isso devemos sempre fazer uso de material como dicionários e glossários como o que aqui colocamos para você. 
 

2. CRIANDO CONFIANÇA 

 

Para iniciar uma relação com o vendedor estrangeiro lembre-se sempre de que tanto você quanto ele precisam criar uma confiança recíproca para que a negociação tenha um final de sucesso.

Procure o nome do representante do site que você escolheu o seu produto e, usando um e-mail que tenha o seu nome ,como sennaairton@terra.com, estabeleça contato com o vendedor usando um dos modelos de e-mail aqui disponibilizados, de preferência já monte um e-mail com os modelos que temos para que a resposta do vendedor já venha acompanhada dos preços, frete etc...

3. ENTRANDO NOS SITES 

Confira os sites abaixo e os fabricantes que neles estão representados. 
 

www.globalsources.com 

Este site é ideal para compras em atacado , o preço sai realmente muito melhor, o único problema é que vc tem que pedir as cotações dos preços e o processo de compra pode ficar um pouco mais demorado. 
 

www.chinavasion.com 

Este site é ideal para a compra mais rápida sem muita pesquisa de preços, como muitos produtos são abaixo de 50 dólares quando comprados por pessoa física não há incidência de impostos ,as cotações de preço são visíveis quando se abre o site mas o produto vem de atravessadores como lojas e representantes, e não direto de fábrica. 
 

AQUI VAI O PROCEDIMENTO PASSO A PASSO PARA VC INICIAR NAVEGANDO NO CHINAVASION 
 

1. SELECIONE NA CAIXA SUPERIOR ESQUERDA DO SITE CHINESE PRODUCT CATEGORIES, A CATEGORIA DO PRODUTO QUE VC PROCURA; 

2. APÓS ENTRAR NA CATEGORIA SELECIONE O TIPO DO PRODUTO DA CATEGORIA; 

3. APÓS SELECIONAR O TIPO CLIQUE NA FOTO DO PRODUTO A SER COMPRADO; 

4. CASO QUEIRA A MERCADORIA CLIQUE EM  “ADD TO CART”; 

5. VC TERÁ UMA TELA COM TODOS OS PRODUTOS QUE JÁ FORAM SELECIONADOS POR VC; 

6. CLIQUE EM “CONTINUE SHOPPING” PARA CONTINUAR COMPRANDO OU CLIQUE EM “CHECK OUT” PARA FINALIZAR A COMPRA; 

7. DUAS CAIXAS APARECERÃO NA TELA 

· NEW COSTUMER 

· RETURNING COSTUMER 

COMO É A SUA PRIMEIRA COMPRA NESTE SITE , CLIQUE EM “CONTINUE” NA CAIXA “NEW COSTUMER”;

8 – PREENCHA OS ESPAÇOS DA FICHA DE CADASTRO NA SEGUINTE ORDEM:

· PRIMEIRO NOME 

· ÚLTIMO NOME 

· E-MAIL 

 
  

NOME DA SUA EMPRESA  
 

RUA, Nº, AP, BAIRRO 

CEP

CIDADE

PAIS 
 

TELEFONE 

FAX 
 

NEWS LETER : CLIQUE AQUI PARA RECEBER EMAILS DIRETOS DO SITE 
 

SENHA DO SITE 

CONFIRMAÇÃO DA SENHA DO SITE 
 

CLIQUE EM CONTINUE 
 
 

“YOUR ACCOUNT HAS BEEN CREATED”

UMA CONFIRMAÇÃO DE SEU CADASTRO NO SITE SERÁ MANDADO PARA A CAIXA DE EMAIL QUE VOCÊ FORNECEU NO SEU CADASTRO. 
 

CLIQUE EM CONTINUE 
 

UMA TELA COM A CONFIRMAÇÃO DO ENDEREÇO DE POSTAGEM APARECERÁ , E NA CAIXA ESTÃO AS COTAÇÕES DE FRETE PARA ESTE ENDEREÇO. 

ESCOLHA ENTRE OS DIFERENTES TIPOS DE FRETE, NORMALMENTE O PRIMEIRO É O MAIS BARATO E RECOMENDÁVEL PELO CUSTO BENEFÍCIO. 
 

CLIQUE EM CONTINUE 
 

ESCOLHA A FORMA DE PAGAMENTO , CARTÃO OU HSBC, ... O SITE É BEM CONFIÁVEL E NÃO TEMOS NOTÍCIAS DE PROBLEMAS COM AS FORMAS DE PAGAMENTO. 
 
 

A partir destes sites você terá acesso a inúmeros links que lhe encaminharão para muitos outros fornecedores, onde você poderá consultar os preços e cotações que mais lhe interessem. 
 
 

GLOSSÁRIO INGLÊS – PORTUGUÊS

PERGUNTAS FUNDAMENTAIS PARA A CONCRETIZAÇÃO DA NEGOCIAÇÃO 
 

PRIMEIRO CONTATO 
 

To whom it may concern,

My name is (seu nome igual ao do email) CEO of ….nome de uma empresa ….and I’d like to obtain more information o the products that you have available in your site. 
 

Ao responsável,

Meu nome é (seu nome) diretor executivo da empresa ........................e eu gostaria de obter mais informações sobre os produtos disponibilizados em seu site. 
 
 
 

Please send me complete information  on all advertized products, given that I am very interested in aquiring them through your internet sales system. 
 

Por favor mande-me informações completas sobre todos os produtos, visto que eu estou muitíssimo interessado em adquiri-los através do seu sistema de vendas pela Internet. 
 
 

Please inform me the payment ways available, and the kinds o shipments and their respective fairs and costs. 
 

Por favor informem-me as formas de pagamentos disponíveis e também os tipos de envio com os seus respectivos custos e taxas. 
 
 
 

Do you take money transfer payments? If so, I’d like to know which bank you work with so that I can make the transfer directly from Brazil. 
 

Vocês por acaso aceitam pagamento via transferência bancária , se sim , com qual banco vocês trabalham de forma que eu possa efetuar o depósito diretamente daqui do Brasil. 
 

How long do you usually take to ship the product after the confirmation of the acquisition? 
 

Quanto tempo vocês demoram para postar a mercadoria após a confirmação da compra? 
 
 
 

I would like X units of the product code XXX name XXXX

Posted to the address: Rua xxx nºxx , 

São Paulo , Brazil, CEP zzzzxxxx 
 

Eu gostaria de X unidades do produto de código XXX de nome XXXX postados para o endereço: Rua xxx nºxx 

São Paulo , Brazil, CEP zzzzxxxx 
 
 

Do you take small orders?

Vocês aceitam pedidos pequenos? 
 
 
 
 
 
 

Confira estes outros sites diretos dos fornecedores que têm links para milhares de fabricantes e montadores de produtos.  
 

www.liquidation.com 
 

www.wholesale.dollardays.com 
 

www.auctionwholesaler.com 
 

www.hotbuy4u.com 
 

www.hotdandy.com 
 

www.wholesalecentral.com 
 

www.wholesalemarketer.com 
 

www.cell-phon-accessories-wholesale.com 
 

www.warehouse.com 
 

www.salvage.com 
 

www.surplus.net 
 

www.closeout.net 
 

www.agspromotions.com 
 

www.overstock.com 
 

www.harrietcarter.com 
 

www.vistawholesale.com 
 

www.sword-stone.com 
 

www.netdirectbargains.com 
 

www.gowholesale.com 
 

www.viatrading.com 
 

www.firesidetechnologies.com
www.mywebwholesaler.com 
 

www.destock-net.com 
 

www.destockplus.com 
 

www.asia.globalsources.com 
 

hotbuy4u.com 
 

sell.com 
 

savesucash.com 
 

www.logicbox.com 
 

www.gamegizmo.com/CS/bulkorder.html 
 

www.ps2outlet.com 
 

www.gamestech.com 
 

www.wholesalewebdirect.com 
 

www.surplus.net 
 

www.toydirectory.com 
 

www.bestforsale.com 
 

www.modchip-sbox.com 
 

www.newageconsoles.com 
 

www.toysnjoys.com/psx2specs.html 
 

www.psx2central.com 
 

www.ps2insider.com 
 

www.redoctane.com 
 

www.psera.com 
 

www.auctionaddict.com 
 

www.ubid.com 
 

www.bidsorama.com 
 

http://www.made-in-china.com/ 
 

http://www.manufactures.com.tw/ 
 

www.chinapt.com 
 

www.alibaba.com 
 

www.busytrade.com 
 

www.manufacturers.com.tw 
 

www.chinaimporters.com 
 

www.focuschina.com 
 
 
 

Desejamos bons negócios! 
 

By vole.

